
【調査報告書の見方５】 

 調査報告書は、企業の与信管理を行う上で参考となる資料です。扱品や仕入・販売状

況の概要を知る上で必要なデータが掲載されています。 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

・仕入、販売状況についてのコメントが掲載されてい

ます。 

・取引先から風評などを記載する場合が多く、他の取

引関係者が調査対象企業をどの様に見ているかなど

を知ることができます。掲載しきれない内容もある

ため、気になるコメントがあったが場合は、弊社に

直接お問い合わせを頂くことをお勧めします。 

・取引の継続、中止ともに他社に先駆けて対応するた

めには重要な判断材料になる部分です。 

・扱品の比率を掲載してい

ます。主要取扱商品を把

握することができます。 

・製造・卸業者は扱品の仕

入比率、小売業者は店舗

規模の内訳を把握する

ことができます。 

・主要取引先(仕入先・販

売先)と最近の平均月

商・平均月間仕入高、収

支の決済条件が掲載さ

れています。 

・仕入先や販売先の企業が

コロコロ変化すること

も良くないことですが、

仕入先や販売先が特定

企業のみに偏っている

場合も問題があります。

また、主要取引先をチェ

ックすることで調査対

象企業の商品構成など

を知ることができます。 

・回収、支払条件を自社の

取引内容と比べること

で、自社の取引条件が有

利なのか不利なのかを

知ることができます。ま

た、時代の変化ともに手

形支払の比率が減少し

ている中で、未だに手形

支払い比率が高い企業

は、チェックする必要が

あります。 


